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Procure expor amostras de todos os
produtos que você comercializa de
maneira bem chamativa. Quanto
mais o produto puder ser visto, maior
será a chance de venda, precisamos
transmitir um estilo diferente da
concorrência.

Demonstre o quanto você está
disposto a servir o cliente e a
atender às suas expectativas e
necessidades. Mais do que em
qualquer outro momento, hoje um
acompanhamento de vendas feito
com qualidade e inteligência ajuda a
segurar o cliente e a construir o seu
histórico de consumo.

É hora de ter na prateleira produtos
de boa aceitação, controlar o
estoque, trabalhar a distribuição e
trazer os custos na ponta do lápis.
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#09 - Você, um empresário de sucesso: 
COMO VENDER SEU PEIXE

Caro Empresário de Sucesso, nesta
publicação temos dicas para você
sobre como tornar o seu negócio
mais atraente, aproveitando seu
espaço físico, a fim de gerar um
ambiente mais favorável às suas
vendas, deixando os seus clientes
mais confortáveis e satisfeitos. 

Conquistar clientes fica bem mais
fácil quando se tem um
empreendimento atraente, bonito,
confortável e bem organizado.
Atrair clientes é o sonho de todo
empreendedor, seja nos ramos        
do comércio, produção, ou serviços.
E isso não é tarefa fácil!

Atrair clientes requer conhecê-los,
saber suas necessidades e seus
desejos. Atendê-los bem, dar
atenção no momento da venda e
também depois da venda. Requer
ainda conhecer o mercado, seus
concorrentes, agir com
profissionalismo, além de tudo,
investimento e criatividade!

Organize o seu empreendimento e
estude os seus produtos em relação
aos que seus concorrentes oferecem.
Saiba onde e como você se destaca
e em quais pontos a sua estratégia
pode melhorar. Esteja preparado
para falar sobre essas comparações
a qualquer momento.

Mostre ao mundo o brilho do seu negócio e conquiste todo o
sucesso que você merece, empreendedor!



Canais de atendimento ao Cliente Finsol:

SAC             0800 727 0885
Ouvidoria  0800 701 0412
 

Central de Relacionamento
      (11) 4004-3500 (Capitais e Regiões Metropolitanas) 
     0800 701 3500 (Demais Regiões)

@FinsolBR

@finsolbr

https://www.finsol.com.br

Também é importante fazer boas negociações com os seus fornecedores e
realizar compras programadas. Sempre conferindo o estoque! Tenha sempre
contato se possível com, no mínimo, três fornecedores para cada produto.
Pesquisar o melhor preço e pechinchar por um bom desconto trará mais vendas e
uma maior margem de lucros!

Siga nossas redes sociais oficiais — Facebook e Instagram — e visite o Blog Finsol
para acompanhar artigos com dicas para o seu negócio faturar cada vez mais!

Conte com as soluções financeiras oferecidas pela Finsol para o seu
empreendimento! Créditos a partir de R$ 1 mil, que podem chegar a R$ 30 mil
para capital de giro para a sua empresa. Tudo isso, de forma segura, rápida, sem
burocracia, e ainda podendo ser liberado o valor até no mesmo dia*!

Bons negócios!          

05*Consulte para informações detalhadas e viabilidade.
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https://www.facebook.com/FinsolBR
https://www.instagram.com/finsolmicrofinancas/
https://www.finsol.com.br/blog/

